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Kluge Investitionen: Wie Du Dein Budget weise einsetzt

Dein Budget in der Anfangsphase ist Dein Fundament für die Zukunft. Es mag verführerisch sein, in
attraktive Extras wie Firmenstifte zu investieren, aber ich ermutige Dich, Dein Geld klug einzusetzen.
Fokussiere Dich auf Investitionen, die Deinem Unternehmen Wachstum und Stabilität bringen – sei es
durch die Entwicklung Deiner Website, die Verbesserung Deiner Produkte oder die Ausbildung in
Schlüsselkompetenzen. Jeder Cent, den Du in das Wachstum und die Verbesserung Deines Unternehmens
steckst, wird sich mehrfach auszahlen. 

«Viele Unternehmerinnen machen den Fehler, ihren 30-Sekunden-Pitch nicht zu üben,
was zu verpassten Gelegenheiten führt.»

Visitenkarten, die beeindrucken: Was wirklich zählt
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Dein Name, Dein Markenzeichen: So findest Du den perfekten Namen

Liebe Unternehmerin, die Wahl Deines Firmennamens ist ein entscheidender Schritt auf Deinem Weg zum
Erfolg. Bevor Du Dich festlegst, besuche www.zefix.ch und www.ige.ch, um sicherzustellen, dass Dein
Wunschname noch verfügbar ist. Sollte er schon vergeben sein, sieh dies als eine wunderbare Gelegenheit,
kreativ zu werden. Ein einzigartiger Name ist nicht nur ein Label, sondern erzählt die Geschichte Deines
Unternehmens und wird zu Deinem unverwechselbaren Aushängeschild im Markt. 

«Ein häufiger Fehler ist, einen Namen zu wählen, der bereits vergeben oder
markenrechtlich geschützt ist, was rechtliche Probleme zur Folge haben wird.»

«Ein gängiger Fehler ist es, Geld für unnötige Dinge auszugeben, die keinen
direkten Beitrag zum Geschäftserfolg leisten.»

Dein Business in 30 Sekunden: Der perfekte Elevator Pitch

Ein effektiver Elevator Pitch ist Dein Schlüssel zu unerwarteten Geschäftschancen. Es geht darum, die
Essenz Deines Unternehmens präzise und begeisternd zu kommunizieren. Starte mit dem, was Du anbietest,
erkläre, warum es einzigartig ist, und schliesse mit dem, was Dein Unternehmen besonders macht. Übe
Deinen Pitch regelmässig – vor dem Spiegel, mit Freunden oder bei Netzwerkveranstaltungen. Ein guter
Pitch wird nicht nur Deine Zuhörer begeistern, sondern auch Dir selbst mehr Klarheit über Dein
Geschäftsmodell geben. 
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«Ein häufiger Fehler ist die Vernachlässigung der Marktforschung, was zu
Marketingstrategien führt, die nicht mit den Bedürfnissen und Wünschen der

Zielgruppe übereinstimmen.»

10 ANFÄNGER FEHLER

«Ein verbreiteter Fehler ist das Überladen der Visitenkarte mit zu vielen
Informationen oder ein Design, das nicht professionell wirkt.»

«Ein klassischer Fehler ist es, zu wenig in Marketing zu investieren, was die
Entwicklung Deines Unternehmens hemmt.»

Netzwerken: Dein unschätzbarer Schatz

Deine Visitenkarte ist oft der erste physische Kontakt, den jemand mit Deinem Unternehmen hat. Sie sollte
nicht nur die grundlegenden Informationen wie Name, Titel und Kontaktmöglichkeiten enthalten, sondern
auch einen Einblick in Deine Marke geben. Achte darauf, dass das Design Deiner Karten kohärent mit
Deinem Corporate Identity ist. Ein QR-Code, der zur Webseite führt, oder ein kurzer Slogan, der Deine
Expertise hervorhebt, hebt Deine Karte von anderen ab. 

Marktforschung: Dein Schlüssel zum Erfolg

Marktforschung ist nicht einfach ein Schritt im Prozess – sie ist Dein Wegweiser zum Erfolg. Es ist
essenziell, Deine Zielgruppe genau zu kennen: Wer sind sie, was brauchen sie, wie sprichst Du sie am besten
an? Nutze Umfragen, Interviews und Marktanalysen, um ein tiefes Verständnis Deiner Kunden zu
entwickeln. Dies wird Dir helfen, zielgerichtete und wirksame Marketingstrategien zu entwickeln, die Dein
Unternehmen voranbringen. 

Marketing: Investiere in Deine Sichtbarkeit

Eine starke Präsenz im Markt ist unverzichtbar. Deine Investition in Marketing – sei es durch professionelle
Fotos, überzeugende Videos oder digitales Marketing – wird die Sichtbarkeit Deines Unternehmens
massgeblich erhöhen. Eine konsistente, gut durchdachte Marketingstrategie baut nicht nur Deine Marke
auf, sondern zieht auch die richtigen Kunden an und schafft langfristige Beziehungen. 
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«Das Vernachlässigen des Netzwerkens ist ein häufiger Fehler, der das
Wachstum und die Chancen eines Unternehmens einschränken kann.»

«Ein oft gemachter Fehler ist die Unterbewertung der eigenen Dienstleistungen,
was zu finanziellen Schwierigkeiten und geringer Wertschätzung führt.»

«Ein verbreiteter Fehler in der Finanzplanung ist das Fehlen einer Notfallreserve
oder das Nichtberücksichtigen aller laufenden Kosten, 

was zu finanziellen Engpässen führt.»

Zielsetzung: Navigiere Dein Unternehmen mit Klarheit

Netzwerken ist viel mehr als das Sammeln von Visitenkarten. Es geht darum, reale Beziehungen aufzubauen,
die auf Vertrauen und gegenseitiger Unterstützung basieren. Jedes Gespräch ist eine Gelegenheit, etwas
Neues zu lernen, eine Perspektive zu gewinnen oder eine Tür zu neuen Möglichkeiten zu öffnen. Engagiere
Dich in relevanten Netzwerken, sei es online oder in Deiner lokalen Gemeinschaft, und Du wirst feststellen,
dass ein starkes Netzwerk der Schlüssel zu geschäftlichen, wie auch privaten Erfolg ist. 

Preisgestaltung: Setze den Wert Deiner Arbeit richtig an

Die Preisgestaltung ist eine Kunst und Wissenschaft. Es geht darum, den Wert Deiner Arbeit
zu erkennen und ihn in einer Weise zu kommunizieren, die Deine Kunden verstehen und
schätzen. Eine gründliche Wettbewerbsanalyse hilft Dir, Deine Preise wettbewerbsfähig,
aber auch profitabel zu gestalten. Denke daran, dass Deine Preise nicht nur AHV, IV, EO und
Steuer-Kosten decken müssen, sondern auch Fixkosten, den Wert Deiner Expertise, Deiner
Zeit und Deiner einzigartigen Dienstleistung widerspiegeln. 

Finanzplanung: Das Fundament Deines Erfolgs

Eine solide Finanzplanung ist das Rückgrat Deines Unternehmens. Verstehe alle Aspekte
Deiner Finanzen – von Steuern über Sozialversicherungsbeiträge bis hin zu Deinen täglichen
Betriebskosten. Eine klare Übersicht über Deine Finanzen ermöglicht es Dir, strategische
Entscheidungen zu treffen, die Dein Unternehmen voranbringen. Denke auch an Deine
persönliche finanzielle Sicherheit und plane einen angemessenen Lohn für Dich selbst. 
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«Ein häufiger Fehler bei der Zielsetzung ist das Festlegen von Zielen, die zu vage
oder unrealistisch sind, was zu Frustration und mangelnder Richtung führt.»
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Klare, messbare und erreichbare Ziele sind der Kompass für Dein Unternehmen. Sie helfen Dir, fokussiert
zu bleiben und Dich nicht in den vielfältigen Möglichkeiten des Unternehmertums zu verlieren. Setze
regelmässig Zeit dafür ein, Deine SMARTen Ziele zu überprüfen und anzupassen. Dies wird sicherstellen,
dass Du immer auf Kurs bleibst und Deine Vision mit Bestimmtheit verfolgst. Tönt spannend? Das Business
Coach Workbook bringt Dir bei, wie Du richtig SMARTe Ziele planst und deren Erfolg trackst!

D I E  1 8 0 °  W E N D E
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